PITCH

UF-KONSULTERNA

En pitch ar en kort presentation for att salja in och évertyga mottagaren om vardet
av din idé. Du skall fa fram fordelarna med din idé genom att presentera varfor den
ar viktigt, hur den fungerar och vem den forbattrar for.

En pitch ska vara tydlig och enkel, du far garna komplettera den med prototyp, bilder
eller annat for att ytterligare fortydliga ditt budskap till foretaget.

4 ] )
PITCHENS INNEHALL

* Presentation
- Vilka ar ni i gruppen och vad heter foretaget alternativt er tjanst/produkt.

* Vilket problem I6ser ni/vad har ni hittat en 16sning pa?

« Losningen
- Beskriv tydligt er I16sning, visa garna prototypen om ni byggt nagon. Om det finns
andra hjalpmedel ni kan anvanda er av for att visa er produkt/tjanst sa tydligt som
mojligt? Anvand dem i sadana fall.

 Varfor just er produkt?
- Anvand argument till varfor er produkt ar den basta pa marknaden, anvand ledord
som: Vad, vem och hur

+ En slagkraftig och tydlig avslutning
- Beratta igen vad er produkt heter, problemet ni [6ser och avsluta garna med er
slogan.
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Kom ihag

* Med hjalp av din rost kan du forstarka ditt budskap.
Anvand ditt kroppssprak till din fordel, visa att du tror pa det du pitchar.
Trana - 6vning ger fardighet!
Er pitch ska vara mellan 3-4 minuter lang, anvand tiden val.




