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Gdrna bild pd er, er produkt och/eller logotyp

Affarsidé

Produkt och produktion

Vad sdljer ni?

Produktion och inkép

Hur tillverkar/képer in/utfor ni varan/tjdinsten?

Vad kan ni om produkten/produktionen? Ingar det i er utbildning?
Vad kostar det att tillverka/utféra en produkt (vara/tjcnst)?

Regler, tillstdnd och hallbarhet

Har ni gjort "Affdrsidékollen” pd UF-webben?

Vilka regler och tillstand behover ni ha koll pa for att producera och sdlja er produkt?
Pa vilket sdtt dr produkten/foretaget hallbart?

Hur arbetar ni med hallbart foretagande?

Prisséttning
Vilka faktorer har ni tagit hdnsyn till vid prissdttningen?

Hur har ni satt priset?




Organisation —

samarbete, teamutveckling, lardomar och erfarenheter
Vilka ingar i UF-foretaget?

Vilka funktioner har ni?

Vem gor vad?

Vem/vilka dr era radgivare?

Hur har ni samarbetat med henne/honom/dem?

Hur ska ni samarbeta med henne/honom/dem?

Vad har ni ldrt er hittills?

Vad vill ni ldra er under resten av aret?

Hur har samarbetet utvecklats? Hur ska det utvecklas?
Vilka motgdangar har ni haft? Vad har ni ldrt er av dem?
Vilka framgdngar har ni haft? Vad har ni ldrt er av dem?

Mal och syfte

Vad vill ni uppnd med ert UF-foretag?

Vilka konkreta (mdtbara) mdl har ni for UF-dret? Tex forsdljning/vinst, varumdrke?
Vad vill var och en av er uppnd med UF-foretagandet? Tex kunskap och kontakter?
Hur vdl dr malen uppfyllda hittills?

Hur vdl tror ni mdlen kommer att uppfyllas?

Marknad - kunder och malgrupp, konkurrenter

Vem koper/anvdnder er produkt?

Vad dr kundnyttan med er produkt?

Har ni gjort ndgon marknadsundersokning?
Vad sciger den om kunderna?

Vad séiger den om konkurrenterna?

Vilka dr era primdra konkurrenter?

Hur mdnga kunder finns det?

Vad dr kunden beredd att betala for er produkt?
Med vilket budskap marknadsfors produkten?
Hur far kunderna veta om er och er produkt?
Hur mdnga produkter har ni sdlt/ tror ni att ni kan sdlja?




Marknadsaktiviteter

Vad har ni gjort under hosten?
Hur har ni salt?
Vilka aktiviteter har varit mest utvecklande? Betytt mest for foretaget?

Framtiden - foretagets mojligheter till fortsatt utveckling

Vad hénder under resten av UF-aret?

Hur ska ni utveckla er produkt eller ert erbjudande till kunden?
Hur ska ni marknadsfora er?

Hur ska ni sdlja?

Vilka aktiviteter ska ni gora?

Vilka kommer att betyda mest for foretaget?

Vilka aktiviteter tror ni kommer betyda mest for er som personer?

Vad héinder efter UF-dret?
Funderingar pa att fortsdtta med foretag?

Ekonomi

Hur mdnga/mycket har ni salt och till vilket pris?

Har ni fdtt in andra intdkter? Hur?

Stimmer er kostnader for produktionen mot vad planerat?
Haller er budget vad giller andra kostnader?

Kommer ni att uppna er forsdljningsbudget?

Kommer ni att uppnd ert vinstmal?



Resultatrakning

Not Utfall Budget Budget Hela aret
22XXXX-221231 | 22XXXX -221231 | 22XXXX — 23XXXX
Intakter
Forsaljning 1 X
Sponsring/Ovriga intakter X
Summa intakter X
Kostnader
Varukostnader 2 X
Marknadsforing/Masskostnader X
Registreringsavgift X
Ovriga kostnader X
Summa kostnader X
Periodens resultat Z
Balansrikning

Not 221231 Noter
Tillgangar Awvikelser mellan utfall och budget.
Lager 3 X | | Forklaring vad eller varfor.
Kundfordringar X 1. Antal sdlda och pris.
Kassa/bank X 2. Kostnader for sdlda varor/
Summa tillgadngar Y forsdiliningsprodukter. Antal

och inkopspris. Minus ev
Eget kapital och skulder lager.
Riskkapital 4 X 3. Det som finns kvar av varor/
Periodens resultat Z forsdljningsprodukter. Antal
Summa eget kapital X i lager, virde for dem
(anvdind ert inkopspris).

Leverantorsskuld X 4. Riskkapital, vilka har satsat
Summa skulder X pengar i foretaget?
Summa eget kapital och Y

skulder

Underskrifter

Av alla i UF-foretaget

Ort, datum

Namn

Namn

Namn

Namn




