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TAVLINGSKRITERIER
ARETS SALJARE L
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Arets siljare - Ostergétland
Deadline: 31/01 2022 kI 10:00

Ar du duktig pa att salja ditt UF-foretags vara eller tjanst? Da kan du tavla i Arets séljare. Har ska du visa att du &r
kunnig och framgangsrik som séaljare. En av de viktigaste férmagorna hos en séaljare ar att kunna komma till avslut.
Har far du mojlighet att visa upp din formaga att Iasa av din kund och dennes behov, kunskapen om er vara eller tjanst
samt din saljmetod.

Tavlingsforfarande:

Observera att det &r skillnad mellan ett séljsamtal och en pitch.Ta gdrna vagledning pa var webb
ungforetagsamhet.se eller boken Mitt UF-féretag - Entreprendrskap pa riktigt.

Séljaren ska

Ladda upp en 30 sek pitch dar du saljer in en forutbestamd produkt. Fokuset i denna del ligger pa att visa upp vem
du ar som saljare, din personlighet. Utifran den inspelade pitchen utser juryn finalister som far traffa juryn pa de
regionala tavlingsdagarna for ett digitalt sdljsamtal.

Siéljsamtalet med juryn

Fem minuter utgor sjalva saljsamtalet med en potentiell kund (en person som ingar i jurygruppen), och fem minuter
for aterkoppling fran juryn till séljaren. UF-foretagaren bestammer vem kunden ska vara, t.ex. en privatperson eller
inkdpare. Kunden anpassas efter UF-foretagets vara/tjanst. UF-foretagaren ska forsoka salja sin produkten till
kunden genom att inleda samtalet, ta reda pa kundens behov, vacka intresse och évertyga personen om att just

denna varal/tjanst tillfredsstaller ett behov. Malet ar att fa kunden intresserad av varan/tjansten och att komma till
avslut. Fokus i detta moment ligger pa att visa din saljteknik.

Observera att séljaren INTE ska redogora for UF-féretaget i helhet (likt en féretagspitch), fokuset dr pa att
komma till ett avslut och fa kunden (jurymedlemmen) att "képa" din produkt.

Juryn bedomer séljsamtalet enligt foljande:
*  Produktkunskap. Hur val forstar saljaren sin vara eller tjanst.

* Forberedelse och inledning av saljsamtalet. Presentation av sig sjalv och syftet med samtalet samt formagan att
uppfatta vem kunden ar.

* Behovsanalys. Saljarens férmaga att stalla relevanta fragor for att fa fram kundens behov.
* Argumentation. Presentation av produkten kopplad till kundens uttryckta behov.

* Invandningsbehandling. Hur séljaren agerar pa invandningar och motgangar fran kunden.
* Handlingsfoérslag. Saljarens presentation av ett konkret kunderbjudande.

* Avslut. Saljarens férmaga att na en éverenskommelse med kunden.
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Tavlingsinstruktioner:

« For att tavla i Arets séljare loggar du in pa ungforetagsamhet.se och klickar pa Evenemang - Tavling - Arets séljare.
Anmalan finns langst ner pa sidan.

* Spela in en séljpitch pa max 30 sek dar du saljer pennan pa bilden nedan. Ladda upp filmen pa Youtube och lagg
till lanken i samband med din anmalan till tavlingen. Juryn valjer ut ett gang finalister som traffar juryn for ett digitalt

séljsamtal pa Ostergétlands regionala tévlingsdagar.

* Deadline: 31 januari 2022 kI 10.00

Produktbeskrivning: /

Pennan &r en kulspetspenna med fyra farger. Blatt, svart, rott och gront.
Pennan ar tillverkad i ABS plast.
Hogst upp pa pennan finns ett faste dar du kan satta fast ett snore.

Anvand din kreativitet och hitta pa olika anvandningsomraden for produkten.

Tavlingsvard

UF alumni
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Vi utbildar unga i
entreprenorskap.
Sedan 1980.

Ung Féretagsamhet ar en politiskt obunden, ideell utbildningsorganisa-
tion och ar en del av den globala organisationen Junior Achievement.
Sedan 1980 har vi utbildat narmare en halv miljon gymnasieelever i en-
treprendrskap genom utbildningen UF-féretagande. Sedan 2010 arbetar
vi aven pa grundskolan. Ung Foretagsamhet ger barn och ungdomar
mojlighet att tréna och utveckla sin kreativitet, foretagsamhet och sitt
entreprendrskap.

Ung Foretagsamhet har tre laromedel for grundskolan Vart samhaélle,
Se mdjligheterna och Min framtid och ekonomi och utbildningen
UF-féretagande pa gymnasiet. Dessutom finns ett alumninatverk
bestaende av fore detta UF-féretagare.

Vi erbjuder laromedel, lararhandledningar, fortbildning,

beddémningsstdd, méjligheter till stipendier, utbyte med
andra lander och inspiration for larare och elever.

Vi finns 6ver hela Sverige, fran norr till séder, genom ett

nationellt kansli och 24 regionala féreningar. Vi har dver 100 engagera-

de medarbetare till hjalp for elever och larare, och organisationen har

en bred kompetens inom entreprendrskap.

Organisationen stdds av offentliga medel och
det privata naringslivet.
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