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Till juryn under UF-masterskapen i Vasterbotten
Tank pa och fragebatteri

UF-foretagande dr en utbildning i foretagande. Du kommer att bedoma eleverna efter
vad de har lart sig om foretagande, enligt kriterierna for respektive tavling och deras
forméga att berdtta om det. Din uppgift som jurymedlem ir att stilla relevanta fragor
om foretaget och dess ekonomi for att f fram vad UF-foretagarna har lart sig och tar
med sig in i framtiden.

Det foretag som hamnar pa pallen ar ett UF-foretag som lyckats med affarsidén, de
har fatt kunder intresserade och de har formagan att, infér dig som jurymedlem,
forklara hur det gick till. UF-aret ar en process och det dr denna som bor ligga “top-
of-mind” hos dig, i motet med eleverna. De har kimpat hart, s& var noga med att
besoka alla tavlande i din kategori i deras monter.

Hir finns exempelfrdgor som ni skulle kunna stdlla till eleverna ndr ni beséker dem i
deras montrar. Vissa fragor passar bdttre for vissa tdvlingar. Ni far avgora sjalv
vilka av fragorna som skulle passa att stdlla for er.

Fragor att stilla till UF-foretagare

* Hur kom ni fram till prissattningen?

» Vad kostar produkten att tillverka? Kopa in?

«  Hur ser tillverkningsprocessen ut? Ar det den optimala processen eller kan den
forbattras?

+ Vid vilken forsiljningsvolym naddde/nar ni breakeven?

+ Vilket utrymme har ni att gé ner i pris pa er produkt for att mojliggora en
forsiljning?

* Vad ar marginalen pa er produkt?

+ Vilka ar era rutiner for att bokfora affirshiandelser?

» Vad ar det viktigaste ni lart er om foretagsekonomi nar ni drivit ert UFforetag?

« Vad har produkten for anvindningsomraden?

* Vad ar kvalitet for dig?

*  Hur virdesitter ni kvalitet?

* Anvander ni kvalitetsaspekten i er marknadsforing?

+ Finns det liknande produkter pd marknaden? Hur har ni kollat upp det, i vilka
kanaler?

* Hur kom ni pa den har affarsidén?

* Har ni varit i kontakt med nagon myndighet, t ex Konsumentverket, for att
stimma av er affarsidé?

* Vem var det som var mest drivande till den hir idén? Varfor var de andra inte
lika 6vertygade?

« Nir ni skapade montern, hur tankte ni da? Vilket budskap ville ni fa fram?

* Vad definierar en bra siljare?

* Hur har ni viarderat era egna insatser i foretaget? Lon?



Har ni gjort en marknadsundersokning? Hur sdg den ut och vad blev era
slutsatser av den?

Vad har ni haft for omsattning hittills?

Vad har ni for beraknad vinst och hur kom ni fram till den?

Stammer era kalkyler fran affarsplanen med verkligheten?

Hur gar forsiljningen? Vad drar ni for slutsatser av det? Ratt prissattning, ratt
produkt, ratt marknadsforing...

Har ni prissatt ratt?

Hur har ni marknadsfort ert foretag? Varfor valde ni att gora pa det sittet?
Vilka budskap vill ni f& fram i er marknadsforing och varfor?

Vet ni om marknadsforingen har gett resultat? Hur?

Hur verkar ni pa webben, webbshop, blogg, hemsida etc? Varfor?

Har ni varit i kontakt med nagra myndigheter, som Skattemyndigheten,
Patent-och registreringsverket, Tullverket m.fl?

Har det gett er nagon stottning?

Vilken roll har er radgivare haft?

Vilken roll har er larare haft?

Hur har familjen stottat er under det har aret?

Har ni tagit in extern hjilp? Varfor och hur valde ni ut den hjalpen?

Vilka olika styrkor ar det som har samarbetat i foretaget?

Beritta om samarbetet under aret.

Namn en sak som du tar med dig, efter ett ar som foretagare? Varfor?
Varfor ska just ni vinna?

Vilka misstag har ni gjort under aret? Vad ar de viktigaste lardomarna du tar
med dig fran det?

Beritta om en konflikt du har varit delaktig i under ditt UF-ar och hur du
hanterade den.

Vad ar storsta framgéngen under aret?

P& vilket satt har du utvecklats under UF-aret? Nar tror du att du kommer att
fa anvianda dina lairdomar nasta gang?

Vad tror du om framtiden, nir startar du nasta bolag?

Vad ar det basta med att driva foretag?

Vad ar det svaraste med att driva foretag?

Vad ar affarsmassighet for dig?

Kan du ge exempel pé arbetsuppgifter du har hanterat ett bra satt?

Kan du ge exempel pa arbetsuppgifter du har hanterat pa ett mindre bra satt?
Vilken typ av VD ar du?

Om du skulle driva vidare det har UF-foretaget som ett riktigt bolag vilka tre
saker skulle du da forandra?

Kan du definiera framgang?

Kan du definiera motgang?

Har det varit stressigt infor massan? Hur har ni hanterat det?
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