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VD-ORD

Till en bérjan vill jag Irma Vaananen som verkstallande direktor i Quickcookies
UF tacka féljande:
Var handledare Ann-Sofie Drougge som har vaglett oss i utvecklingen och
framtagandet av vart foretag.
Vara radgivare Ronja Nyqvist och Reine Henricsson som, genom hela UF-
processen tipsat oss om olika satt att hantera vara utmaningar for att kunna na
vara mal. Utan er hade varat foretag inte varit detsamma.

Quickcookies UF bestar av fyra elever pa Borgarskolan i Gavle. Utdver mig ar det
Niousha Mansouri (ekonomi), Jessica Sjogren (marknadsforing) och Elin Moberg
(inkdpare). Nar vi startade vart UF-foretag hade vi inga forvantningar alls vart det
skulle leda och ingen av oss hade nagon erfarenhet av att driva ett foretag, sa
allting var nytt for oss.

Under vart verksamhetsar har vi utvecklat fram fyra stycken (!!) kakmixar dar vi
har képt in ekologiska varor samt forpackningar och har sedan packat och
designat de fér hand.

De utmaningar vi statt infor ar brist pa kommunikation och jamn férdelning
inom foretaget. Vi har daremot vaxt som ett team och som foretagare och tagit
lardom av detta. En annan utmaning ar att var produkt har konkurrens av
vanliga Livsmedelsbutiker sasom ICA, Willys mm. Darfor valde vi att utveckla var
produkt annu ett steg, vi har en stilren design och aven ett glutenfritt alternativ.

Vara mal var att (1) omsatta mer &n vad vi lagt in i foretaget och ga med vinst. (2)
vinna nagon utav tavlingarna. Vi uppnadde det forsta malet med vinst pa ca
3000kr, Vinsten delas med 1/4 var till 8garna efter att vinstkapitalet har delats ut.
Vi lyckades inte med mal (2) pa grund av den harda konkurrensen av andra
foretag.

Vi ser nu mot nya mal och tackar for var tid som UF- foretagare!



Forvaltningsberattelse

affarsidé
varan affarsidé har vart att vi skapat en kakmix dar kunderna tillsatter egna
mejeriingredienser som agg och mjolk, vilket gor bakningen enkel och personlig. Vart
mal ar att erbjuda smidiga l6sningar for hembakat med minimal tid och disk.
Mixarna ar mer an bara bakprodukter de ar en rolig aktivitet, perfekt fér dejter eller
hang med vanner, komplett med en Spotify-kod till en passande spellista. Vi sdljer en
kansla, inte bara en vara.

Genom att erbjuda hogkvalitativa ingredienser och méjligheten att anpassa bakverken
tilltalar vi bade nybérjare och erfarna bagare. Med ekologiska och glutenfria alternativ
riktar vi oss aven till halso-och miljdmedvetna konsumenter.

intékter
vi har genererat intakter pa olika satt blad annat har vi alla lagt in 150 kr var i
fértaget. vi har aven sokt risk kapital vilket har lett till mer intakter. Resten av
pengarna vi fatt in ar ifran kunder nér vi salt vara produkter.

vara mal
vi hade en del mal néar vi bérjade detta ar och vi har uppnatt dem flesta. Vara
gemensamma mal var att vi vill utvecklas tillsammans som en grupp och aven ha
kul under tiden. Vi vill alla Iara oss om hur det ar att starta ett féretag och aven hur
det ar att driva ett foretag. Vi vill dven ha en stor forsaljning och utveckla vart
foretag, detta inkluderar lansering av nya produkter och férbattrad
marknadsforing. Vi har dven som mal att ha en hégsta néjdhet och minska starkt
sa att foretaget blir mer I6nsamt. Vi ska ha god hallbarhet och ha lag
klimatpaverkan.

produkter och inkop
varat foretag erbjuder olika kakmixar sa det finns ndgot som passar alla. varat
foretag ser till att det Finns nagot for alla. varan produkt kom till da vi sag ett
behov av att kunna underlatta bakning, vilket gjorde att vi utvecklade denna
produkt. tillverkningen av denna produkt gérs hemma hos oss och vi gor allt for
hand. vara produkter ar dven ekologiska. 4



marknadsforing och forsaljning

malgrupp

Varan viktigaste malgrupp ar manniskor som vill baka pa ett effektivare och
roligare satt. Darfor passar varan produkt bra som en dejt aktivitet eller aktivitet
med flera personer till exempel under kompis traffar eller afterwork. Vi vill att sa

manga som mojligt ska kunna fa njuta av nybakade kakor. Utan att behova

kanna att det blir for anstrangande och tidskravande. Darfor passar varan
produkt aven utmarkt till barnfamiljer som vill undvika stokiga kok efter att dem

bakat. Vilket det latt blir med smabarn i koket.

marknadsforing och forséljning
vi har marknadsfort oss pa sociala medier dar vi blad annat lagt ut Tiktoks. pa
vara sociala medier har har man kunnat satt vara nyheter och aven mycket annat
kul.
att salja varan vara har gatt bra och vi har salt ca 60 produkter under denna tid
vilket ar uppdelat pa fyra séalj tillfallen. vi har salt battre an vad vi trodde sa vi har
uppnatt vara salj mal.

varat fortag har gatt battre an vad vi forvantade oss vilket har vart valdigt kul.
men det finns saklart saker vi hade kunnat gjort annorlunda, en av dessa ar att
kunnat lakt mer tid pa foretaget.

administration
Niousha Mansouri - Ekonomiansvarig
Irma Vaananen-VD
Elin moberg - inkopare
Jessica sjogren - markandsforare

vara radgivare har vi fragat vid fragor gallande féretaget. men aven vid
massorna har dem var en stor del. Varan larare i detta amne har stéttat oss
mycket och alltid kunnat svara pa vara fragor vid behov.

vi sélde vara riskkapetalsedlar till vara familjemedlemmar och vi fick in 1000 kr
for dem vi salde till men aven 600 ifran oss i fortaget.



Handelser under rakenskapsaret

Det har hant mycket under detta ar. vi har lart oss mycket men vi har ocksa haft
valdigt kul under tiden. det vi minns mest ar viner massan da det va forsta
saljtillfallet och da vi salde slut pa hela lagret da. vi har salt fyra gdnger under
detta ar tva dagar pa vinter massan, sedan aven en kvall pa ICA Strémsbro och
aven det senaste som var den stora UF massan i Valbo.

Lardomar och erfarenheter

Att driva detta foretag har under aret gett oss manga nya erfarenheter pa flera

olika plan. Bland annat inom saljningstekniker, marknadsforing, bokféring och

hur olika ekonomiska strategier ska utforas. Vi har stott pa olika motgangar och

problem som vi sedan har kunnat I6sa med de resurser och idéer vi haft sjalva.

Vi har lart oss att tanka utanfor boxen och att inget foretag kan behandlas lika
och ha samma forutsattningar.

FINANSIELL STALLNING OCH LIKVIDITET

varat fortag har haft en fungerande ekonomi, dar vi kunnat investera in
pengarna i fortaget igen. med vara pengar vi karnade forsta forsaljningen sa
utvecklade vi en ny smak, vilket var valdigt uppskattat. sedan har vi daven med en
del av pengarna betalat nar vi ska vart med pa salj tillfallen. varan ekonomi har
varit stabil under hela tiden och detta har lett till att vi kunnat utveckla annu en
ny smak vilket var varan smarties mix vi har aven tagit fram en glutenfikakmix.

vinsten vi fatt ut har inte vart sa stor det har vart ca 50 kr var i fatt ut. med dem
kakmixer vi har kvar sa ska vi dela upp de pa oss fyra. utover detta sa har vi inte
satt nagon storre vinst. vi har dven aterbetalt vara riskkapetaldgare men aven
aterbetalt oss sjalva.



FRAMTIDEN

Som det ser ut just (or tilléllet har vi inga planer med att utveckla var afféarsplan
vidare efter UF-aret. Vi har en del kakmixar kvar, sa det tanker vi sélja genom vara
sociala medier (om det inte kommer ytterligare ett saljtilfalle).

Vianser att detta foretag gett oss sa mycket erfarenhetsmadssigt och vi vill nu ta an
nya utmaningar och uppgifter. Vi dr otroligt tacksamma att vi fatt den har
mojligheten och att vi valde just den viagen som vi tog.

Vi har skapat nya kontakter och lrt oss sa mycket om livet som foretagare och allt
vad det innebdr. Vi ér stolta éver vad vi har astadkommit och att vi fick det att funka
sa bra tillsammans.

Att allt vi gjort, har varit pa rattvisa och demokratiska grunder. Vi dr stolta 6ver att vi
har [6st de problem och utmaningar vi métt pa vagen och vant dem till nagonting
positivt istéllet. Nar vi nu avvecklar foretaget ska vi ta med vara erfarenheter ini ett
nytt kapitel och var framtid som eventuella foretagare och entreprendérer.

RESULTAT- OCH BALANSRAKNING

Intékter [ utfau
Farséljning 3880 kr
Kostnader

Inkép | 3000 kr
Ovriga kostnader 75 kr
Summa kostnader 3075 kr
Tillgdngar

kKassa och bankkonto 200 kr
Egenkapital

Riskkapital 1000 kr
Uf medlemmar kapital 600 kr
Summa 1600 kr



UNDERSKRIFTER - STYRELSENS MEDLEMMAR
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